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Prolog

,Sag mal Finn, nur unter uns, und bevor wir jetzt hier mit deinem Talk an-
fangen: Weil3 deine Mutter eigentlich, was du beruflich so machst?” Kurze
nachdenkliche Pause, dann seine Antwort: ,Ja schon Chris, aber weif3t du,
sie dachte immer, dass man Cannabis spritzt..."”

120 ausgewahlte Tech-Founder in der Lumas Art Galerie in Berlin brechen
sofort in komplettes Gelachter aus, besser hatte unser Talk nicht starten
kdnnen - das Eis ist sofort gebrochen.

Ich sitze mit Finn Age Héansel, CEO und Founder der Sanity Group auf
einem Sofa in Berlin-Mitte. Finn ist nicht irgendein Griinder, sondern eines
der wichtigsten Aushangeschilder der Deutschen Startup-Szene. Sein Un-
ternehmen Sanity Group ist der vielleicht groBBte medizinische Cannabis-
Haéndler in Europa, seine Investoren umfassen prominente Namen wie
Mario Gotze, Snoop Dogg und will.i.am - aber natirlich auch die wichtigs-
ten Venture Capital Fonds der Republik.

Endlich ist er meiner Einladung als Speaker zu The Royal Jungle gefolgt,
mein Startup-Happening, das seit fast 10 Jahren in Mlnchen steigt und nun
zum zweiten Mal in Berlin. Finn und ich sitzen im warmen Licht des Arri-
Scheinwerfers, und wahrend er eine Anekdote nach der anderen auspackt,
denke ich glicklich dartber nach, wie das alles Uberhaupt gekommen ist.

Wie habe ich es geschafft, innerhalb von kurzer Zeit die ganzen groBBen Na-
men als Speaker zu The Royal Jungle zu locken? Egal ob die Griinder von
N26, Flixbus, Delivery Hero oder Dean & David, aber auch Konzern-CEOs,
wie die Chefs von Telefonica, Philip Morris oder Sky Fernsehen. Dazu Oscar-
Gewinner, Influencer, Models und Star-Investoren? Die Antwort ist ganz ein-
fach: Networking.

Ehrlich gesagt hatte aber auch ich am Anfang Gberhaupt keine Ahnung, wie
das eigentlich geht, Networking. Meistens stand ich vollig unentspannt auf
irgendwelchen Events, versuchte dabei, moglichst lassig zu wirken und ne-
benbei wichtige Business-Kontakte zu knlpfen. Und hoffte, dass ich nie al-
lein mit meinem Bier in einer Ecke stehen musste, sonst wirden die an-
deren ja vielleicht denken, dass ich ein Freak bin und keine Freunde habe...

Fast Forward 10 Jahre spater: Philip Prestele von der UnternehmerTUM in
Minchen ladt mich ein, um als Mentor vor jungen Griindern meine Insights
zum Thema Networking zu teilen.



Philip: ,Sag mal Chris, hast du nicht auch ein paar Folien oder Unterlagen,
die wir den Studenten mitgeben konnen?”. Ne, habe ich nicht, aber das wa-
re doch eine mega ldee fir ein Buch!

Und genau dieses Buch, lieber Leser, haltst du nun in den Handen - es ist
bestimmt nicht komplett, enthélt aber alles, was ich Gber das Thema Net-
working in den letzten 10 Jahren herausgefunden habe, mit witzigen Ge-
schichten und Beispielen belegt.

Ich starte jedes Gesprach immer mit einer simplen Frage:

LHi, ich bin Chris, und wer bist du?”

In diesem Sinne: Viel Spal3 beim Lesen!

Christian Velbinger

MUnchen

PS:

Mein Team und ich haben Finn den Spitznamen ,Geisterspeaker” verpasst.
Er hat Uber viele Jahre jedes Mal zugesagt, nur um dann kurz vorher seine
Teilnahme wieder abzusagen. Trotzdem haben wir nie damit aufgehort, ihn
einzuladen und anzukindigen, einfach schon aus purer Gewohnheit - und
mussten dann tatsachlich umplanen, als er wirklich zu The Royal Jungle ge-
kommen ist. Danke Finn, mega, dass es in Berlin geklappt hat!
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Prolog

,Du Chris, sag mal, kdnntest du mir bitte kurz den chinesischen Bitcoin-
Millionar vorstellen, wir arbeiten da bei KPMG namlich gerade an einem
super spannenden Blockchain-Projekt, und das konnte fir ihn bestimmt in-
teressant sein”, bat mich der Manager eines bekannten Big-4 Wirtschafts-
prifers auf meinem Event The Royal Jungle.

,Matthias, den gibt's doch gar nicht”, musste ich lachen und fuhr fort: ,den
hab ich mir doch nur fir die Veranstaltung ausgedacht!”. Wir befanden uns
im 13. Stock des Mercedes-Benz Towers in Minchen, die hochste Etage,
die ich gemeinsam mit BoConcept in das Penthouse eines chinesischen
Bitcoin-Millionars verwandelt hatte: Liang Wong, Managing Director des
brandneuen 100 Millionen Dollar Venture Capital Fonds Wan Tan Ventures.

1.000 Startup-Founder waren an diesem Abend meiner Einladung gefolgt
und standen in der Eingangshalle Schlange vor dem Aufzug. Dort oben er-
wartete sie ein wilder Mix an Speakern, vom Jodel-Founder Alessio Borg-
meyer, zum Giesecke+Devrient CEO Ralf Wintergerst bis zur Welt-Wet-
terfee Susanne Schone. Vier Jahre waren vergangen, seitdem ich den Ac-
celerator Quechua von TelePeru in der Kaufingerstra3e in Miinchen ver-
lassen hatte, um mein eigenes Startup-Event hochzuziehen.

In diesem Buch, lieber Leser, geht es um all meine Insights, die ich in diesen
vergangenen vier Jahren zum Thema Networking gelernt habe. Wie kommt
man an Konzern-CEQOs, Star-Investoren, Tech-Milliondre, Oscar-Gewinner
und Models heran? Wie gewinnt man groBBe Unternehmen wie die Deut-
sche Telekom, SAP, Philip Morris, Red Bull oder Sky Fernsehen als Partner?
Wie schafft man es in ein Magazin wie die Business Punk?

Das vorliegende Buch beantwortet all diese Fragen und zeigt anhand von
vielen Beispielen, wie ich das mit The Royal Jungle gemacht habe. Es
schlief3t nahtlos an Band 1 an und behandelt die folgenden vier Jahre, die
schlieBlich in unserem Pop-Up Penthouse im Mercedes-Benz Tower in Min-
chen enden.

Na gut, legen wir los, es warten einige spannende Lessons auf uns!

Christian Velbinger

MUnchen
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Prolog

,Sag mal, ware es fur dich ok, wenn ich einfach komplett nackt in den Ja-
cuzzi springe?”, fragte mich die junge indische Schonheit, und liel3 ihren
Korper in das blubbernde Wasser eintauchen, ohne meine Antwort abzu-
warten.

Es war etwa zwei Uhr morgens, ich befand mich mit ihr und ihrer mindes-
tens genauso attraktiven Freundin in einer Suite in einem Minchner Luxus-
hotel am Marienplatz. Gerade war mein Startup-Happening The Royal
Jungle zu Ende gegangen, das ein paar Stockwerke weiter oben auf der
kompletten 5. Etage stattgefunden hatte.

Ein Jahr war vergangen, seitdem ich das 13. Stockwerk des Mercedes-Benz
Towers fir The Royal Jungle in das fiktive Penthouse eines chinesischen Bit-
coin-Millionars verwandelt hatte. Der Event hatte 1000 Founder angezogen,
und es wirde schwer werden, diesen Hype zu Ubertreffen.

Wenn du dieses Buch in der Hand hast, lieber Leser, dann hast du vermut-
lich bereits die ersten beiden Bande gelesen und wartest gespannt darauf,
wie die Story weitergeht. Ich kann dir versprechen, es wird gut!

Auf den folgenden 100 Seiten siehst du, wie ich eine spektakulare Villa auf
Mykonos fir The Royal Jungle bespielt habe, wie ich die Besitzer eines
brandneuen Designer-Hotels davon Uberzeugen konnte, mir eine komplet-
te Etage inklusive Lobby, Dachterrasse, Hotelkliiche und den Zimmern zur
Verfigung zu stellen, und wie ich einen klassischen Kaffeeklatsch-Dampfer
auf dem Ammersee fiir The Royal Jungle gechartert habe.

AuBerdem erfahrst du, wie ich den riesigen Personaldienstleister Avantgar-
de Experts dazu gebracht habe, eine ganze Etage des Avantgarde-Towers
leerzurdaumen, um daraus einen fiktiven Kindergarten zu machen: Startup-
Strolche - der Kindergarten fir die Entscheider:innen von morgen!

Du wirst es dir bestimmt schon denken: Die Grundlage dafiir war einfach
nur gutes Networking. Und weil das in Mlnchen so gut funktionierte, liest
du in diesem Buch auch, wie The Royal Jungle nach Berlin gekommen ist.

Na gut, legen wir los, es warten einige spannende Lessons auf uns!

Christian Velbinger

MUnchen
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